
Описание основной образовательной  программы подготовки 

специалистов среднего звена по специальности  

38.02.08 «Торговое дело» 

Программа подготовки специалистов среднего звена разработана на 

основе Федерального государственного образовательного стандарта по 

специальности среднего профессионального образования, утвержденного 

приказом Министерства просвещения Российской Федерации № 548  от «19» 

июля 2023 г «Об утверждении федерального государственного 

образовательного стандарта среднего профессионального образования по 

специальности 38.02.08 Торговое дело», зарегистрированным 

Министерством юстиции  Российской Федерации  «22» августа 2023 г. № 

74906. 

Цель образовательной программы: обеспечение реализации ФГОС 

СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело в части формирования у 

обучающихся общих компетенций, а так же освоения ими определенных 

видов деятельности и соответствующих им профессиональных компетенций. 

Задача: удовлетворение потребностей общества в квалифицированных 

специалистах со средним профессиональным образованием, удовлетворение 

индивидуальных потребностей граждан в получении образования по 

специальности 38.02.08 Торговое дело. 

Срок получения СПО по ППССЗ, подготовка по специальности 38.02.08 

Торговое дело осуществляется: в очной форме обучения на уровне основного 

общего образования  составляет 2 года 10 месяцев. 

Трудоемкость ППССЗ базовой подготовки СПО на  уровне основного общего 

образования в очной форме обучения: 

Обучение по учебным циклам 100 нед. 

Учебная практика 
13 нед. 

Производственная практика (по профилю специальности) 

Производственная практика (преддипломная) 4 нед. 

Государственная итоговая аттестация 6 нед. 

Каникулярное время 24 нед. 

Итого  147 нед. 

 

Область профессиональной деятельности выпускников 

- Финансы и экономика; 

- Сервис, оказание услуг населению (торговля). 

 

 

 



Объекты профессиональной деятельности выпускников 

- товары потребительского и производственного назначения; 

- услуги по торговому, логистическому и рекламному обслуживанию 

покупателей; 

- коммерческие, товароведные, торгово-технологические, маркетинговые, 

логистические процессы; выявляемые и формируемые потребности; 

- средства рекламы; методы и средства испытания и контроля качества 

товаров; материальные потоки; 

- логистические цепи и системы. 

 

Виды профессиональной деятельности выпускника 

- организация и осуществление торговой деятельности; 

- товароведение и организация экспертизы качества потребительских 

товаров; 

- организация и осуществление предпринимательской деятельности в сфере 

торговли; 

- осуществление продаж потребительских товаров и кооррдинация работы с 

клиентами. 

Специалист торгового дела должен обладать профессиональными 

компетенциями, соответствующими видам деятельности: 

Код Наименование 

ВД 1 Организация и осуществление торговой деятельности 

ПК 1.1. Проводить сбор и анализ информации о потребностях субъектов 

рынка на товары и услуги, в том числе с использованием 

цифровых и информационных технологий. 

ПК 1.2. Устанавливать хозяйственные связи с поставщиками и 

потребителями товаров и услуг, в том числе с применением 

коммуникативных возможностей искусственного интеллекта. 

ПК 1.3.  Осуществлять подготовку, оформление и проверку закупочной 

документации, в том числе с использованием электронного 

документооборота и сквозных цифровых технологий. 

ПК 1.4. Осуществлять подготовку к заключению внешнеторгового 

контракта и его документальное сопровождение. 

ПК 1.5. Осуществлять контроль исполнения обязательств по 

внешнеторговому контракту. 

ПК 1.6.  Организовывать выполнение торгово-технологических процессов, 



в том числе с применением цифровых технологий. 

ВД 2 Организация и осуществление предпринимательской 

деятельности в сфере торговли 

ПК 2.1. Проводить маркетинговые исследования с использованием 

инструментов комплекса маркетинга. 

ПК.2.2. Разрабатывать предложения по улучшению системы продвижения 

товаров (услуг) организации. 

ПК 2.3. Проводить сбор, мониторинг и систематизацию ценовых 

показателей товаров, в том числе с использованием 

информационных интеллектуальных технологий. 

ПК 2.4. Устанавливать конкурентные преимущества товара на внутреннем 

и внешних рынках. 

ПК 2.5. Разрабатывать бизнес-план и финансовую модель деятельности 

предпринимательской единицы, в том числе с применением 

программных продуктов. 

ПК 2.6. Рассчитывать показатели эффективности предпринимательской 

деятельности, в том числе с применением программных продуктов. 

ПК 2.7. Определять мероприятия по повышению эффективности 

предпринимательской деятельности. 

ПК 2.8. Собирать информацию о бизнес-проблемах и определять риски 

предпринимательской единицы. 

ВД 3 Осуществление продаж потребительских товаров и 

координация работы с клиентами 

ПК.3.1. Осуществлять формирование клиентской базы и ее актуализацию 

на основе информации о потенциальных клиентах и их 

потребностях, в том числе с использованием цифровых и 

информационных технологий. 

ПК.3.2. Осуществлять эффективное взаимодействие с клиентами в 

процессе ведения преддоговорной работы и продажи товаров. 

ПК.3.3 Обеспечивать эффективное взаимодействие с клиентами 

(покупателями) в процессе продажи товаров, в том числе с 

использованием специализированных программных продуктов. 

ПК.3.4.  Реализовывать мероприятия для обеспечения выполнения плана 

продаж. 

ПК.3.5. Обеспечивать реализацию мероприятий по стимулированию 



покупательского спроса. 

ПК.3.6. Осуществлять контроль состояния товарных запасов, в том числе с 

применением программных продуктов. 

ПК.3.7. Организовывать продажи инфокоммуникационных систем и (или) 

их составляющих в новых каналах сбыта, в том числе с 

использованием цифровых и информационных технологий. 

ПК.3.8. Организовывать послепродажное консультационно-

информационное сопровождение клиентов, в том числе с 

использованием цифровых и информационных технологий. 

 

Специалист торгового дела  должен обладать общими компетенциями, 

включающими в себя способность: 

Код Наименование 

ОК 01 Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности 

применительно к различным контекстам 

ОК 02 Использовать современные средства поиска, анализа и 

интерпретации информации и информационные технологии для 

выполнения задач профессиональной деятельности 

ОК 03 Планировать и реализовывать собственное профессиональное и 

личностное развитие, предпринимательскую деятельность в 

профессиональной сфере, использовать знания по правовой и 

финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях 

ОК 04 Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде 

ОК 05 Осуществлять устную и письменную коммуникацию на 

государственном языке Российской Федерации с учетом 

особенностей социального и культурного контекста 

ОК 06 Проявлять гражданско-патриотическую позицию, демонстрировать 

осознанное поведение на основе традиционных российских духовно-

нравственных ценностей, в том числе с учетом гармонизации 

межнациональных и межрелигиозных отношений, применять 

стандарты антикоррупционного поведения 

ОК 07 Содействовать сохранению окружающей среды, 

ресурсосбережению, применять знания об изменении климата, 

принципы бережливого производства, эффективно действовать в 



чрезвычайных ситуациях 

ОК 08 Использовать средства физической культуры для сохранения и 

укрепления здоровья в процессе профессиональной деятельности и 

поддержания необходимого уровня физической подготовленности 

ОК 09 Пользоваться профессиональной документацией на государственном 

и иностранном языках 
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